
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
UNTERNEHMENSMETHODIK 

 
Der Handel mit Rohstoffen besteht 

seit jeher. Seit der frühesten 

Geschichte betreibt Complus Europe 

Den Handel mit seinen 

Nachbarländern und expandiert auf 

globaler Basis weiter. 

Der Handel mit Rohstoffen hat 

sich im Laufe der Jahrhunderte zu 

einem globalen wirtschaftlichen 

Dreh- und Angelpunkt und einem 

Barometer für wirtschaftliche 

Klimazonen entwickelt, die 

Zinssätze, Währungswerte, 

Regierungspolitik und politische 

Konflikte beeinflussen können. 

 

Bei DER COMPLUS SYSTEMS GROUP 

ist der Ansatz für den Warenhandel 

transparent und unkompliziert und 

wird von einer richtigen Division 

namens Complus Systems Trading 

verwaltet. Wir bringen jeden Deal so 

früh wie möglich in das Bankensystem 

voran. Dies bietet den Käufern den 

Komfort, dass ihre Transaktion 

innerhalb der Compliance und 

Vorschriften der Bankensysteme für 

einen reibungslosen, mühelosen 

Abschluss verwaltet wird. 

For more information: 

info@complusystems.com 

www.complusystems.com 
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ÜBER UNS 
Complus Systems Group, ein unabhängiges 
Handels- und Produktionsunternehmen mit 
Sitz in Tallinn, Estland, Mailand, Italien und 
Nordamerika, konzentrierte sich 
hauptsächlich auf sechs Geschäftsbereiche: 
Handel mit Öl- und Gasprodukten sowie 
Energiesparprodukte, Petrochemische 
Produkte (HDPE, LDPE und PP), Produktion 
und Vertrieb chemischer Produkte, 
Innovationstechnologie und Business Services. 
Unsere globalen Beziehungen ermöglichen es 
uns, nachhaltige Verträge mit qualifizierten 
Kunden und Gegenparteien anzubieten. 
Complus Systems Group ist ein Unternehmen, 
dessen Geschäftsmodell in einer ähnlichen 
historischen Basis mit Unternehmen wie 
Italiens verwurzelt ist (Firmeninhaber sind 
Italiener), aber mit einer klaren Vision des 21. 
Jahrhunderts, wie die sich verändernden 
technologischen Anforderungen in unserer 
globalen Gesellschaft die wirtschaftliche und 
politische Landschaft verändert haben, um 
einzigartige Chancen zu schaffen. 

 
Bei Complus Systems Group umfassen unser 
unterschiedlicher Hintergrund und unser Ethos 
sowohl westliche als auch östliche Kulturen. 
Die kombinierten Disziplinen ermöglichen es 
uns, effektiv mit echten qualifizierten 
Lieferanten und Käufern zu kommunizieren 
und wichtige Beziehungen zu pflegen. In 
Kombination mit unserer langjährigen 
Erfahrung in der Rechts-, Finanz- und 
Bankenbranche sowie in der Hightech-Branche 
bietet die Complus Systems Group eine 
nachhaltige "Brücke" bei der Geschäftstätigkeit 
in Europa, Asien und den USA. 

 
PRÄSENZ 
Complus Systems Group ist weiterhin vor allem 
in Europa (Estland, Italien und Schweiz) präsent 
und hat unabhängige Vertreter in Russland, 
China, Taiwan und den USA. 

 
COMMODITIES 
Warentransaktionen haben zwei kritische 
Faktoren, die auf den heutigen globalen 
Märkten effektiv verwaltet werden müssen. 
Oft können Transaktionen nicht 
abgeschlossen werden, weil Verkäufer und 
Käufer keine Einigung erzielen konnten. 
Politik hat eine Rolle dabei, den gesunden 
Menschenverstand zu zerstören; oder 
Vertrauensfaktoren wurden nicht 
festgestellt. Die Complus Systems Group 
kann aufgrund ihres globalen Ansatzes, ihrer 
Managementfähigkeiten und ihres 

 
 
technischen Know-hows Transaktionen einen 
vereinfachten Geschäftsfluss bieten. Unsere 
vielfältigen Beziehungen und 
Bankinteraktionens sind der Schlüssel zum 
Erfolg, da wir darauf ausgerichtet sind, 
potenzielle Risiken und Unstimmigkeiten 
zwischen gutgläubigen Lieferanten und 
Käufern zu minimieren. 
 
SCHLÜSSEL FÜR MÄRKTE 
Unser Hauptaugenmerk liegt darauf, dass jede 
Transaktion so früh wie möglich auf die 
Bankenebene kommt. Wir haben direkten mit den 
Lieferanten. Das Management der Complus 
Systems Gruppe und ihre Beziehungen zu 
Konsortialfirmen sind erfahrene Veteranen in 
ihren jeweiligen Geschäftsfeldern. Professionalität 
des Managements gepaart mit kultureller 
Effizienz, Erfahrung und einem ausgeprägten 
Verständnis von Marktflächen ist der Schlüssel zu 
erfolgreichen Transaktionen. Ab November 2015 
hat die Complus Systems Group die Akkreditierung 
mit der Russischen Föderation begonnen und 
insbesondere wird die Vereinbarung der Complus 
Systems Group die Möglichkeit geben, auf alle in 
Russland produzierten Öl- und Gasprodukte 
zuzugreifen.  
Die Complus Systems Group handelt vor allem Öl- 
und Gasprodukte von Ölkonzernen an qualifizierte 
ausgewählte Käufer. Produkte können auf FOB- 
oder CIF-Basis an Ziele (AWSP) geliefert werden, die 
vom Käufer verlangt werden. 

 
ERFAHRUNG UND FÄHIGKEITEN 
Durch unsere Beziehungen und Interaktionen mit 
einigen der weltweit größten OIL SUPPLIERS und 
TRADERS werden qualifizierte Transaktionen in 
einem ordnungsgemäß regulierten Bankumfeld zu 
Beginn verwaltet.  Die Bankbeziehungen der 
Complus Systems Group reichen bis zu unseren 
hundertprozentigen Tochtergesellschaften in 
Italien, der Schweiz und Nordamerika. Die 
Mitarbeiter der Complus Systems Group verfügen 
über eine gemeinsame kumulative Erfahrung in den 
Bereichen Handel, Marketing, Vertrieb, 
Technologie, Recht, Bankwesen, 
Wertpapiermanagement und Commercial Banking 
über mehr als 30 Jahre 
.

mailto:info@complusystems.com
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PRODUKTE 
Durch unsere globalen Netzwerkallianzen sind wir in der Lage, 
Lieferverträge für Käufer zu bewirken, die die Anforderungen 
als globale Käufer erfüllen. Vor allem die von der Complus 
Systems Group engagierten OIL-Lieferanten sind Upstream 
Lieferanten und akkreditierte Unternehmen mit 
nachgewiesener Erfolgsbilanz. Die Complus Systems Group 
konzentriert sich auf fünf (5) große Rohstoffklassen, die in den 
heutigen globalen Volkswirtschaften Grundnahrungsmittel 
sind; 

 
• Energieprodukte 

• Natürliche Ressourcen & 

Bergbau 

• Grüne Energie 

• Petrochemische 

• Chemische Produktion 
 

Energieprodukte: 

• Rohöl 

• Gasöl 

• Heizöl 

• Flugbenzin 

• LNG/LPG 
 

Natürliche Ressourcen & Bergbau 
• Eisenerz 
• Kohle 
• Kupfer 

 
Grüne Energie: 
• Design und Produktion von LED-Leuchten 
• Produktion von Graphen 

 
Petrochemical: 
• Recyceltes HDPE 
• Recyceltes PP 
• Recyceltes LDPE 

 
PRODUKTION CHEMICALS CUSTOM BLENDED VON EINEM 
HOCH SKILLED TEAM 
Verunreinigungen und andere Probleme wie Paraffin, Emulsion, 
Korrosion oder Schuppen können dazu führen, dass die 
Produktion zum Stillstand kommt. Dann hilft Complus 
Equipment & Chemical, der Chemiebereich der Complus 
Systems Group. Unsere Linie von kundenspezifischen Misch-
Produktionschemikalien kombiniert mit unserer mehr als 85-
jährigen Erfahrung in der Öl- und Gasindustrie, Professionalität 
und ein hochqualifiziertes Service-Team macht den 
Unterschied. Wir halten Ihre Brunnen bei maximaler Kapazität 
mit höchster Effizienz und zu den geringstmöglichen Kosten 
fließen, ohne dabei auf Qualität zu verzichten. 

Unsere umfangreiche Produktpalette umfasst unter: 

• Demulsifier 

• Paraffin-Inhibitoren 

• Paraffindispergiermittel 

• Entschäumer 

• Wasserklärer 

• Scale-Inhibitoren 

• Korrosionsinhibitoren 

• Biozide 

• Tensidsäuren 

• Sauerstofffänger 

• Schwefelwasserstofffänger 

• Kohlendioxidfänger 

• Schaumstoffe 

• Seifenstöcke 

• Salzinhibitoren 

• Hydrat-Inhibitoren 

• Flow-Enhancement-Produkte 

• Spezialprodukte und mehr 

• Bio-Remediate Produkte 
 
Die Complus Systems Group verwaltet ihre technischen Fähigkeiten 
und die entsprechenden Bankbeziehungen, um die Transaktionen 
bei frühestem Vertragsbeginn in den Bankbereich zu bringen. Dieses 
Modell ermöglicht es, den Komfort für alle Beteiligten zu generieren 
und die erforderliche Beseitigung der "Unbekannten und 
Unsicherheiten" im Warensegment zu bewirken. Die 
Marktrealitäten sind ein Schwerpunkt der Complus Systems Group, 
wo sich die Grundlagen des Handels etablieren. 

 
KUNDSCHAFT 
Complus Systems Group hat einen Schwerpunkt auf soE (State 
Owned Enterprises), quasi parastatal Unternehmen und 
bestimmte vorqualifizierte private kommerzielle Käufer. 
Schwerpunkte und Anforderungen, die die Complus Systems 
Group bei Kunden sucht, sind ihre Erfahrung im "Corporate"-
Handelsmarkt. Bei der Complus Systems Group ist man der 
Meinung, dass man über ein funktionierendes Wissen und seine 
Erfahrung vor Ort verfügen muss, um die Anforderungen des 
Handels richtig zu bewältigen. Derzeit sind die meisten Kunden, 
die derzeit mit der Complus Systems Group beschäftigt sind, 
SOE-Firmen, die im Namen ihrer jeweiligen Regierungen 
handeln. Die Privatkunden sind zum einen "Ex-Industrie-
Veteranen", die über Kenntnisse und aktive 
Handelserfahrungen in ihren jeweiligen Tätigkeitsfeldern 
verfügen. 
Die Qualifikation der Kundschaft ist einfach und unkompliziert; 
alles, was erforderlich ist, um den Ball ins Rollen zu bringen, ist, 
dass der Kunde seine Kaufabsicht abgeben muss; Von dort aus 
wird die Complus Systems Group ihren Standard-KYC- und DD-
Prozess einsetzen. 



 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

MANAGEMENT 
Die Complus Systems Group ist ein organisches 
Wachstumsunternehmen, das mit dem spezifischen Zweck und 
der Absicht gegründet wurde, bestimmte Bedürfnisse des 
physischen Rohstoffgeschäfts zu bedienen und den Handel nach 
Europa, Asien und den Vereinigten Staaten zu überbrücken. Der 
einzigartige Hintergrund der mit der Complus Systems Group 
verbündeten Unternehmen eignet sich für eine verwaltete 
Position von Ressourcen und Banken, um eine Lösung für 
endliche Probleme zu verwirklichen, die häufig 
Rohstofftransaktionen plagen. 

 
Eng. Stefano Ferrari 
Vor der Gründung von Complus Sytems war Stefano, ein 
italienischer Staatsbürger, Export Manager bei Alcatel TLC und 
verantwortlich für Far East Area. Stefanos Amtszeit 
konzentrierte sich auf die globalen TLC-Märkte, die globalen 
Ölmärkte, das Asset Management und Private Equity. Stefano 
hatte auch Führungspositionen bei Italtel, Lucent und Nettest 
inne. Stefano verfügt über langjährige Erfahrung mit direkten 
Beziehungen zu Top-Managern großer Ölförderunternehmen 
wie ENI, Lukoil, CNPC und Socar. Stefano gelang es, zahlreiche 
Öl-Deals in China und den USA zum Erfolg zu führen. Stefano 
ist CEO der Complus Systems Gruppe. 

 
Eng. Karl Kuhn 
Eng. Karl Kuhn, ein Schweizer Bürger, ist Managing Director 
der Complus Systems Group und complus Systems Group in 
Italien und der Schweiz und leitet die lokalen Aktivitäten der 
Gruppe in Europa und Russland. Vor seinem Eintritt bei der 
Complus Systems Group war Karl als Director in Unternehmen 
wie ASCOM, MOTOROLA und ITALTEL tätig. Karl reifte große 
Fähigkeiten und Erfahrungen im Finanz- und Bankensystem. 

 
Dr. William L. Burns 
Dr. William L. Burns, ein US-Bürger, ist verantwortlich für die 
Rechtsabteilung der Complus Systems Group und der Complus 
Systems Group. Bill ist ein pensionierter Richter von Montana 
und ein 20 Jahre erfahrener Anwalt. Bill ist auch Professor für 
Internationales Recht mit Spezialisierung auf internationale 
Verträge. 
 
 

 
Dr. Barry F. Haugh 
Barry F. Haugh, ein US-Bürger, ist Managing Director der North 
American Division der Complus Systems Group.    Derzeit in 
Texas und Virginia.  Bevor barry früh zu Complus Systems Group 
kam, war er im Logistikmanagement für Luft- und Bodenfracht 
tätig und half bei der Entwicklung des luftfrachtensystems von 
UPS.  Aufbau von Betrieben in mehreren Städten östlich des 
Mississippi-Flusses für UPS.   Barry verfügt über mehr als 30 
Jahre Managementerfahrung und nutzt seine Logistik-, 
Kundenservice- und Vertriebskompetenzen, um Transaktionen 
zu einem positiven Abschluss zu führen. 

 
Dr. Brad Mothersbaugh 
Brad Mothersbaugh ist ein versierter Buchhalter mit mehr als 35 
Jahren Erfahrung.   Er war Controller für ein börsennotiertes 
internationales Unterwasserbauunternehmen, wo er alle 
täglichen Buchhaltungsvorgänge, monatlichen 
Abschlussperioden und vierteljährliche Finanzberichterstattung 
in Übereinstimmung mit internen Management-, Corporate-
Governance- und SEC-Anforderungen verwaltete. Er verfügt 
über spezialisierte Erfahrung in der Finanzsanierung und den 
damit verbundenen SEC-Einreichungen und hat Due-Diligence-
Reporting und Buchhaltungsforschung speziell für Öl- und 
Gasakquisitionsprojekte sowie Prozessprojekte zur Verfügung 
gestellt. Er besitzt Talente in der Öl- und Gas-, Immobilien- und 
professionellen Dienstleistungsbranche, und seine berufliche 
Tätigkeit vor seinem Eintritt in die Complus-Unternehmen 
umfasst: Senior Advisory Specialist für Opportune; Crude Oil 
Global Trading Analyst für Chevron/Texaco, Public Accounting 
und GL Controller für Caltex/American Overseas Petroleum. 

 
Dr. Ladd Naquin 
"Der Erfolg Ihres Unternehmens hält uns auch im Geschäft. 
Deshalb sind wir immer auf der Suche nach Ihrem besten 
Interesse." 
 
Ladd Naquin baute sein Familienunternehmen von Grund auf 
auf. Aus eigener Erfahrung in der Ölfeld-
Unterstützungsindustrie weiß er, was Sie wollen und brauchen. 
Complus Systems Group exklusiv bietet zuverlässige, 
leistungsstarke chemische Produkte und ein ehrliches, 
sachkundiges Vertriebsteam.  
 
Das Team der Complus Systems Group, zu dem Ingenieure und 
zertifizierte Labortechniker gehören, verfügt über mehr als 85 
kombinierte Jahre Erfahrung. 
 
 
 
 
 
 
 



 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
 
Dr. Jun Wang 
Jun Wang ist chinesischer Staatsbürger und lebt seit 12 
Jahren in Helsinki, Finnland. Jun ist ein Profi mit über 15 
Jahren Erfahrung in der Handels-, Projektfinanzierungs- und 
Energiebranche in Europa und Asien. Herr Wangs 
einzigartiger Führungsstil hat ihn dazu gebracht, 
Geschäftsmöglichkeiten in einem multikulturellen Umfeld 
erfolgreich zu identifizieren und zu entwickeln. Jun ist über 
seine langjährigen Beziehungen und dank des Einflusses 
seiner Familie auf hohem Niveau in China, ist Complus 
Systems Group Hauptverbindung zu SOE Käufer in China 
und anderen asiatischen Ländern. 

 
Mr. Fausto Bianchi 
Fausto verfügt über mehr als 25 Jahre Erfahrung in 
grenzüberschreitenden Handelssektoren, die von 
Projektfinanzierung, Kapitalbeschaffung, Investitionen und 
Eigenkapitalmanagement reichen. Vor der Gründung von 
Complus Systems war Fausto CEO großer Unternehmen in 
Italien und war Aktionär und Chairman der Global Bank in 
Liberia, der einzigen Bank in Liberia, die für die Verwaltung 
von Banktransaktionen mit Europa, Asien und den USA 
autorisiert ist. Die Bank wurde später an die Bank PHB (im 
Besitz seiner Hoheit, dem Fürsten Schah Karim al-Husayné, 
Aga Khan IV). 

 
Mr. Marco Alboni 
Marco ist ein erfahrener Profi mit über 25 Jahren Erfahrung 
im Handel mit Rohstoffen, Projektfinanzierung und 
Energiesparindustrien sowohl in Europa als auch in Asien. 
Marco ist italienischer Staatsbürger und lebt in Tallinn, 
Estland. Marco kam 2010 zur Complus Systems Group. 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
 
Mr. Mustapha Sowe 
Mustapha ist ein erfahrener Profi mit über 15 Jahren Erfahrung 
im Handel mit Rohstoffen, Projektfinanzierung und 
Energiesparindustrien sowohl in den USA als auch in Asien. 
Mustapha ist US-Bürger und lebt in Irving, Texas, USA. 
Mustapha hat einen MBA in Finance und arbeitete 
hauptsächlich für JP Morgan Chase und Wells Fargo Banken. 
 
Mr. Stefano Spiti 
Stefano ist ein erfahrener Profi mit über 30 Jahren Erfahrung im 
Handel mit Rohstoffen, Projektfinanzierung und 
Energiesparindustrien sowohl in Europa als auch in den USA. 
Stefano ist italienischer Staatsbürger und lebt in Mailand. 
 
 
Mrs. Anneli Ferrari 
Executive Secretary und Team Assistant der Complus Systems 
Group. Anneli spricht fließend Russisch, Estnisch, Englisch und 
Italienisch. 
 

 
 



 
 
 
 
 
 
 
 

 

 

 
KONTAKTE 
 
Verwaltung: 
Roosikrantsi 2 – K154 
10119 Tallinn - Estonia 
 
Osteuropäisches Hauptquartier:             
Vabaõhumuuseumi tee 2A-14 
13522 Tallinn Estonia 
Tel.:  +372-6027986 
Fax:  +372-6667289 
Mob: +372-5010996 
 
Westeuropäisches Hauptquartier:          
Via Lavoratori Autobianchi 1, Building 9 
20832 Desio (MB) 
Italy 
Tel.:  +39-0362-30911 
Fax:  +39-0362-3091-247 
Mob: +39-3371173206 

 
WWW.COMPLUSYSTEMS.COM 
WWW.COMPLUSTRADING.COM  

  

http://www.complusystems.com/
http://www.complustrading.com/


 
 
 
 
 

 

 

COMPLUS SYSTEMS 
GRUPPE 

Die Schlüssel zum Markt 

Diversifizierung 
 

Wenn Sie ein erfolgreiches Unternehmen entwickelt haben, wird Ihr 
Wachstum durch die Größe Ihres Marktes begrenzt. Eine 
Diversifikationsstrategie eröffnet neue Möglichkeiten. 


